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如果有人问你，对树木而言最重要的是什么？如果有人问你，对树木而言最重要的是什么？

想必很多人都会回答是想必很多人都会回答是“果实果实”。。

其实，最重要的是其实，最重要的是“种子种子”。。

弗里德里希弗里德里希·威廉威廉·尼采尼采
（（1844—1900年）年）
哲学家哲学家



前言前言

“梅田先生，您是如何创造出颇具传播性的语言梅田先生，您是如何创造出颇具传播性的语言

的？的？”

最近，经常有人这么问我。最近，经常有人这么问我。

我好奇地反问他们为什么要这样问后，才发现原我好奇地反问他们为什么要这样问后，才发现原

来很多人都或多或少地在某些情况下面临着语言来很多人都或多或少地在某些情况下面临着语言

方面的难题。方面的难题。

比如，写邮件。写私人邮件时，无法精准地回比如，写邮件。写私人邮件时，无法精准地回

复，难以用恰当的语言表达出真实的感受，难以复，难以用恰当的语言表达出真实的感受，难以

将微妙的情绪变化传递给对方；写工作邮件时，将微妙的情绪变化传递给对方；写工作邮件时，

不是简单明了，而是反复说明，长篇大论，最后不是简单明了，而是反复说明，长篇大论，最后

反而让对方看不明白想要表达的重点。反而让对方看不明白想要表达的重点。

再比如，对话。无论是在工作中还是在生活中，再比如，对话。无论是在工作中还是在生活中，

总是很难将自己想要说的话转换成恰当的语言，总是很难将自己想要说的话转换成恰当的语言，

无法将自己的想法传达给对方，因此得不到对方无法将自己的想法传达给对方，因此得不到对方

的理解。还有，突然被问到从未想过的问题时，的理解。还有，突然被问到从未想过的问题时，

往往回答不上来，很难和对方顺利地聊下去。往往回答不上来，很难和对方顺利地聊下去。

最近我还发现在最近我还发现在SNS（社交网站）上发文的人也越（社交网站）上发文的人也越

来越苦恼，原来是他们发现网友对自己写的东西来越苦恼，原来是他们发现网友对自己写的东西



反响平平，因此他们渴望通过提高写作能力来提反响平平，因此他们渴望通过提高写作能力来提

升文章魅力，进而吸引更多的读者。升文章魅力，进而吸引更多的读者。

每当我听到这些苦恼时，通常都会问他们这样一每当我听到这些苦恼时，通常都会问他们这样一

个问题：个问题：

“你是否认为语言只是沟通交流的工具？你是否认为语言只是沟通交流的工具？”

听到这一反问后，大多数人都会觉得不可思议，听到这一反问后，大多数人都会觉得不可思议，

眼睛里直冒出一个大大的眼睛里直冒出一个大大的“问号问号”。没错，语言还。没错，语言还

有另外一个非常重要的作用。有另外一个非常重要的作用。

一般来说，语言常被视为表达己见、聆听他意的一般来说，语言常被视为表达己见、聆听他意的

工具。这就好比传球，人们通过语言将意见这个工具。这就好比传球，人们通过语言将意见这个

球传递给他人，以此加深相互之间的理解。球传递给他人，以此加深相互之间的理解。

如果再进一步思考的话，你是否也会冒出这样一如果再进一步思考的话，你是否也会冒出这样一

个问题：个问题：

“如果语言是传递意见的工具，那么总要先想出意如果语言是传递意见的工具，那么总要先想出意

见为何才对吧？见为何才对吧？”

这就是我对开篇问题的回答。这就是我对开篇问题的回答。

要想创造出要想创造出“可传播的语言可传播的语言”，首先要重视孕育意，首先要重视孕育意

见的过程，这一任务，也需要语言来承担。见的过程，这一任务，也需要语言来承担。



如果大家能够结合自身的经历，那么理解这一点如果大家能够结合自身的经历，那么理解这一点

并不算难。虽然我们使用的语言不尽相同，但在并不算难。虽然我们使用的语言不尽相同，但在

多数情况下，人们都渴望通过用语言进行提问、多数情况下，人们都渴望通过用语言进行提问、

思考并寻获一个有说服力的答案。也就是说，语思考并寻获一个有说服力的答案。也就是说，语

言还承担了证明自我存在、面对自我想法、面对言还承担了证明自我存在、面对自我想法、面对

自我价值观、深入思考问题的作用。看到这里，自我价值观、深入思考问题的作用。看到这里，

想必你的脑海里已经冒出了想必你的脑海里已经冒出了“是啊是啊”“的确如此的确如此”之之
类的语言了吧！类的语言了吧！

若想锤炼发言、写文章等时使用的若想锤炼发言、写文章等时使用的“外向语言外向语言”，，
意识到有利于拓宽思路、深入思考的意识到有利于拓宽思路、深入思考的“内向语内向语

言言”的存在就必不可少。的存在就必不可少。

“语言只不过是思考的表层而已。语言只不过是思考的表层而已。”

这就好比，我们说不出未经思考的话，但突然被这就好比，我们说不出未经思考的话，但突然被

要求发言时，一不小心又会吐露心声。所以我才要求发言时，一不小心又会吐露心声。所以我才

会说，不练习思考的话，是很难提高语言水平会说，不练习思考的话，是很难提高语言水平

的。的。

讲到这里，我想说一下自己的担忧讲到这里，我想说一下自己的担忧——现如今，现如今，

世界上形成了一股将语言过分看重为世界上形成了一股将语言过分看重为“外向语外向语

言言”的风潮。的风潮。

书店里摆满了旨在提升表达力、培养谈话技巧的书店里摆满了旨在提升表达力、培养谈话技巧的



书籍，一些培训、讲座也大都围绕类似主题。对书籍，一些培训、讲座也大都围绕类似主题。对

于那些渴望提升日常沟通能力的人来说，这些应于那些渴望提升日常沟通能力的人来说，这些应

该都是他们求知若渴的信息吧！该都是他们求知若渴的信息吧！

可是换个角度来看，就算掌握了这些技巧，真正可是换个角度来看，就算掌握了这些技巧，真正

能够做到的又有多少呢？想必切身体会到能够做到的又有多少呢？想必切身体会到“明白是明白是

明白了，但就是做不到明白了，但就是做不到”的人应该不在少数吧？哪的人应该不在少数吧？哪

怕真的做到了，也还会有人觉得不对劲，因为脑怕真的做到了，也还会有人觉得不对劲，因为脑

子里所思所想的语言和说出来的话是不一样的。子里所思所想的语言和说出来的话是不一样的。

在翻看这本书的读者中，有过类似经历的人应该在翻看这本书的读者中，有过类似经历的人应该

不在少数。可是，引发这种情况的原因，既不在不在少数。可是，引发这种情况的原因，既不在

于理解力差，也不在于沟通能力低。于理解力差，也不在于沟通能力低。

没错，如果你是从头看到这里的，想必你已经找没错，如果你是从头看到这里的，想必你已经找

到了答案。到了答案。

“没有深入的思考，语言是无法单独成长的。没有深入的思考，语言是无法单独成长的。”

身为纯正理科男、几乎没有任何阅读经验的我，身为纯正理科男、几乎没有任何阅读经验的我，

将通过本书，以大部分人都可以轻松做到的步将通过本书，以大部分人都可以轻松做到的步

骤，向大家介绍我是如何通过深入思考创作出打骤，向大家介绍我是如何通过深入思考创作出打

动那么多人的语言的。动那么多人的语言的。

虽然我的方法不能立竿见影地提高语言表达能虽然我的方法不能立竿见影地提高语言表达能

力，但是我能保证的是，掌握了力，但是我能保证的是，掌握了“以内向语言加深以内向语言加深



思考，然后转化为外向语言思考，然后转化为外向语言”的方法后，你会得到的方法后，你会得到

受用终身的受用终身的“语言能力语言能力”。。



1
直面直面“内向语言内向语言”

智者说话，是因为他们有话要说；智者说话，是因为他们有话要说；

愚者说话，则是因为他们想说。愚者说话，则是因为他们想说。

柏拉图柏拉图

（公元前（公元前427―公元前公元前347年）年）
哲学家哲学家



用语言评价的时代用语言评价的时代

表达方式亦有高低之分表达方式亦有高低之分

即便是即便是“语言语言”，亦存在许多不同的种类。，亦存在许多不同的种类。

既有说话的语言、书写的语言、倾听的语言，也既有说话的语言、书写的语言、倾听的语言，也

有用键盘输入的语言。有用键盘输入的语言。

当我们想要向他人表达自己的所思所想时，就需当我们想要向他人表达自己的所思所想时，就需

要使用语言。要使用语言。

虽然最近使用表情符号、照片、贴图等表达感情虽然最近使用表情符号、照片、贴图等表达感情

的人越来越多，但是精准、恰当的表达，还是离的人越来越多，但是精准、恰当的表达，还是离

不开说、写、打字输入等语言。不开说、写、打字输入等语言。

这时往往容易出现这样一个问题这时往往容易出现这样一个问题——无论我们怎无论我们怎

样优化语言，表达时还是会出现样优化语言，表达时还是会出现“词不达意词不达意”的情的情
况。况。

如果我们把语言当作沟通交流的工具，那么语言如果我们把语言当作沟通交流的工具，那么语言

的存在，势必是以说者和听者的同时存在为前提的存在，势必是以说者和听者的同时存在为前提

的。所谓的。所谓“表情达意表情达意”，其实是在两者，也就是说，其实是在两者，也就是说

者和听者、作者和读者的共同配合下才得以实现者和听者、作者和读者的共同配合下才得以实现

的。的。
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