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内容提要 
前言 
第1章 让你的写作更有价值 
一台电脑财富天下 
越分享越快乐，越分享越成功 
写作的附加值是多少 
个人品牌是最佳切入点 
个人品牌的营销成本最小 
写作成就了你，更增加了品牌价值 
让个人品牌深入人心 
增加识别度，提高个人知名度 
情感细腻才能把生意做得更好 
做行业领导者，一个人也能支撑起一个行业 
第2章 如何靠写作赚到100万 
给别人带来价值的文章才受欢迎 
选择在一个领域里深耕细作 
在众多行业中坚守一个 
要有甘愿当一颗螺丝钉的心态 
写作价值千万 
每个行业里都有很多的机会 
提高自己才是成功的最佳途径 
一定要有属于自己的粉丝 
一定要找一个领路人 
第3章 个人品牌打造基础点 
写作需要的硬件是什么 
确立自己的方向 
一个好名字价值无数 
把你的名字注册成商标 
QQ、微信、微博是粉丝的聚集地 
如何让粉丝自动加你 
一定要做好走出去的准备 
写有高度、可以当标签的文章 
最好有一群能与你一起写文章的人 
做好辛苦一年的准备 
第4章 内容写作的步骤与方法 
写作只是聊天的一种表达方式 
努力把文章写得长一些 
多个角度构思，让文章更丰满 
只有源源不断地输入“活水”才有内容可写 
最好的内容诞生于群体之中 
好文章赢在标题 
文章篇幅长一些更具优势 
自创一个风格，日复一日便能成功 
怎么才能让文章脱颖而出 
做好活动，收获将令你意外 
第5章 发布文章的平台 
如何发布文章 
一定要去对应的大平台推广 
好的平台流量不一定是最大的 
阿里巴巴是一个很好的平台 
简书，一个很不错的自媒体平台 
遵守平台规则 
文章可以演变为多种表达方式 
文章被百度收录，效果最好 
矩阵不如深挖 
加入写作圈子，让自己更优秀 
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第6章 个人品牌打造准则 
一定要有一个标的物 
一定要想办法上大平台首页 
当决定开始写作的时候，你就有机会成功 
一定要传递正能量 
写了多久不重要，重要的是有没有开始 
有时发布文章比写文章更重要 
让写作变成一种生活习惯 
文如其人，人善文正 
写作最难的是坚持 
把写作当成终生事业 
第7章 写作对企业的巨大作用 
写作人才缺口大，尤其是传统企业 
企业的内部也需要写作人才 
互联网时代是写作人最好的时代 
写作可以帮助更多的用户 
帮助同行就是在帮助自己 
写作可以帮企业带来更多订单 
个人品牌是企业最好的入口 
写作是个人品牌最好的表达方式 
写作更容易让企业成为行业领导者 
第8章 个人品牌如何做到最好 
一定要在一个领域里做到第一 
做到第一之后再玩跨界 
感恩身边的每一个人 
写文章切勿以自我为中心 
多提问，多做采访，才能有机会接触到更高端人才 
有一技之长，赚钱更容易 
知识商品经济时代到来 
多分享个人成长经验会有更大的进步 
把个人品牌打造成个人IP
把企业品牌打造成IP
第9章 写作可以有更大的格局 
写作，其实就是做内容 
让产品有了情感，才能增加品牌价值 
利用团队的力量来写作 
写作可以成为一个产业 
写作一定要与大的传统行业相结合 
文字可以有很多的延伸品 
文字是媒介，再大的公司也需要故事 
文字可以经久流传 
写作是改变人生境遇的一个入口 
让更多人参与写作的形式有哪些 
后记 我写作，我坚持，我收获 

附录 本书部分众筹名单 
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内容提要内容提要

本书详细介绍如何提高写作价值、如何靠写作赚到100万元、打造个人品牌的基础点、内容写作的步骤
与方法、选择发布文章平台、打造个人品牌的准则、写作对企业的巨大作用、个人品牌如何做到最好，

以及写作如何有更大格局，让读者切实感受到文字的营销价值：一篇高质量的营销文章可以成就一个产

品、一个品牌，甚至是一家企业。本书适合创业者、电商从业人员、营销人员，以及对写作感兴趣的读

者阅读。
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前言前言

写作的价值超乎你的想象

吉利集团董事长李书福曾说过，汽车公司不会被互联网公司颠覆掉，但是汽车公司必须拥抱互联网，未

来的汽车应该是“四个轮子+一块电池+一台电脑”的发展模式。

从这句话中，可以感受到互联网给实体企业带来的巨大变化。在互联网时代，我们每个人或多或少地与

互联网发生着联系，享受着互联网带来的红利。互联网给我们打开了一个窗口，让世界尽收眼底，同

时，也可以通过互联网来展示自己，让更多的人知晓我们。

对做生意的人来说，互联网更是帮了大忙。在互联网未普及之前，一些草根创业者，一没有雄厚的资

金，二没有高学历，三没有背景，创业上没有一点优势。但互联网普及之后，一切都发生了变化，虽然

优势依然缺乏，但可以借助互联网展示自己，通过文字让更多的人认识我们，把生意做得有声有色。

什么叫有声有色呢？之前要实现年销售额1000万元，我们需要去线下跑业务，走程序，非常辛苦，但现
在就不需要这样做了，只需要一台电脑，就有可能完成一年几百万元，甚至几千万元的销售额。

我们群里的护栏姐，虽然文化水平有限，但她通过在网络上写作，年销售额高达几千万元，工厂也从过

去的几个人发展到现在的100多人，而且规模还在不断扩大。不管工厂怎么发展，护栏姐都会坚持一个
习惯，每天凌晨两点准时坐在电脑前写文章。

还有拖拖姐，她的公司规模也不小，同样依靠写文章来进行网络营销，不需要付出任何广告费用，2016
年的销售额突破了1000多万元，远远超出了她订下的800万元目标。

试想一下，如果没有互联网，企业怎能取得如此大的进步呢？记得有一个一线明星曾经说过，在没有互

联网之前，她要举办一场4000人参加的演唱会，至少要安排几十个人，提前半年就开始准备，即便如
此，也不能保证4000个位子全部坐满，但有了互联网，实现这个目标就变得轻而易举了。这位明星说，
即使是一个二三线的明星，甚至是小网红，只要在网络上进行直播，观众很容易就能突破4万人，人多
了，利润就上去了。

再以写文章为例，以前我们写一篇文章，能有几十个人看就很不错了，因为我们要拿着书稿去和别人沟

通，沟通的成本很高。但现在在一个大平台上写文章，只要内容好，标题吸引人，让几万人看到都是很

容易的事情。

互联网除了给我们提供了展示的机会外，还增加了人与人之间的亲密度。以前我们看完一场演出，一散

场，人就走光了，想再联系几乎是不可能的。但现在有微信，有QQ，有公众号，有微博，联系起来就
方便多了，而且通过这些工具，我们可以了解对方的生活、工作等情况。

这就给我们维护老客户提供了方便，以前企业推出新的产品，需要一个个打电话通知客户，或者上门拜

访；现在，我们甚至只需发一条说说，他们就知道我们要做什么，我们的公司发展怎么样，有什么样动

态，这不由地就拉近了我们与客户之间的关系，增加了信任度。

说了这么多，我想告诉大家的是，如果把写作变成商业上的一个环节，那么，我们肯定会坚持得更久，

因为这让写作更具价值，也更能帮助我们实现财富梦想。

每个人都有自己的爱好，有人喜欢音乐，有人钟情于绘画，有人对雕刻乐此不疲。不管你的爱好是什

么，我认为只要它能帮助你实现理想，那就是一种成功，如果你的爱好是写作，我建议你好好看一看这

本书。

我们从小学三年级就开始写作文，可以说，每个人对写文章都有一定经验，也有一些人渴望通过写文章

来赚钱，只可惜迟迟未能找到出路，我又何尝不是如此呢？直到我来到阿里巴巴，它给了我成长的舞

台，它让我认识到了文字的价值，给了我潜心研究的动力，才让我收获了这么多写作的思路与方法。
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可以毫不夸张地说，写作与传统行业的结合一点都不逊色于牛奶与巧克力的结合，传统行业让写作有了

用武之地，让写作产生了更大的价值。例如，史玉柱为脑白金写过一篇名为《两颗生物“原子弹”》的软
文，你能估算出这篇软文的价值吗？当然，文字也为传统企业赋予了能量，文字的推广传播提升了企业

品牌形象，提高了产品的销量，推动了企业的发展。

如果想知道写作的价值几何，能为企业的发展带来多大的能量，就请你翻开这本书，好好读一读，认真

研究一下。让你在感受这本书文字力量的同时，又能学到很多写作的思路与方法，而且这些思路与方法

并非纸上谈兵，而是从实践中总结出来的，相信你一定会受益匪浅。



第第1章章 让你的写作更有价值让你的写作更有价值

一台电脑财富天下一台电脑财富天下

写作难不难呢？难也不难。难是因为写出水平不容易，成为名作者更是难上加难，我身边有不少喜欢写

作的人，坚持了10年、20年，但依然是默默无闻的小透明，还处在自娱自乐、陶冶情操的状态。

不难是因为我们从小学二三年级就开始练习写作文，而且每次考试作文都是必考题，写得多好暂且不

论，写上千字还是很容易的，这个功底几乎人人都有，这就是经受了多年考试考验的结果。

写作，自娱自乐没什么不好，我们身边的一些人，有的会弹琴，有的会画画，都不是什么大家，但他们

会因此收获快乐，给平淡的生活点缀一点色彩，这就是值得的。当然，若写作只为自娱自乐，我就没有

必要写这本书了，我想告诉大家的是如何在收获快乐的同时还能有所收益。

可能有人会说：“我写不了，我的文化水平低，没读过大学。”诚然，写作与文化水平有一定的关系，但
这并不是绝对的，我认为最重要的是阅历，还有坚持学习的毅力。有阅历的人写出来的文字可能朴实无

华，但句句在理，字里行间凝聚着一个人的智慧。即使没有阅历，只要你想写，坚持练习同样能下笔如

有神。

我身边有不少朋友的文章都写得很棒，他们中有大学生，有博士，也不乏只有初中学历的人，可见，通

过练习、坚持不懈地学习，每个人都可以写好文章。

活到老，学到老，人这一辈子要不停地学习，而不只是在学校学习的那十几年，走出校门的人都知道，

很多东西都不是学校里老师教给我们的，而是走入社会后自学的。所以，如果你想学习某项技能，只要

马上行动起来就不晚。

随着互联网的发展，人们的学习更加便捷，学习的速度与效率也提高了一大截。以前有些人不喜欢写文

章，是因为字写得不好看，七扭八歪，整个篇幅看起来很不舒服，现在就不会有这样的担心了，电脑录

入让每个人都能“写”得出一手好字，而且“书写”的速度要比之前快上几倍。加 入 会 员 微 信 whair004

以前写文章需要笔墨纸砚伺候，现在一台电脑就可以搞定一切，所以说，只要你想写，随时都可以开

始。随着移动互联网的发展，手机也已经成为大家的“写字板”，不过在我看来，还是在电脑前写作正式
一些，舒服一些。手机拿在手，或多或少有些娱乐的性质。当然，这只是我的一家之言，倘若你觉得用

手机写作能有灵感，但用无妨。

在文章的开头我提到过，写作不仅能让我们收获快乐，还能有所收益，如懂懂写空间日记，年收入几百

万元；卢松松写博客，年收入也不会低于100万元；更不用说那些知名的网络写手了，单年的版税收入
就有几千万元。恐怕没有哪个生意有写作这么高的利润了吧？成本只有一台电脑加少量的电费，收入就

可以高达几百万元，乃至上千万元。

在互联网时代，人们的沟通方式在悄然地发生变化，以前人与人之间的沟通需要面对面，或者打电话，

现在呢？主要靠文字沟通，所以现在不仅要能说会道，还要会写。倘若你的文章写得很好，那么很多时

候做起事情来就变得异常轻松了。
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越分享越快乐，越分享越成功越分享越快乐，越分享越成功

只要是做生意的人，无论做的是传统行业，还是互联网行业，其目的都是把生意做好，而把生意做好，

就需要找到与自己生意相匹配的客户。其方法有很多，买流量是很多人都会想到的一个办法，特别是做

传统行业的生意人，他们愿意拿出50万元来购买流量，希望一年赚到100万元，这样还能有50万元的结
余。

虽然通过这种方式获得成功的例子也有不少，但我更倾向于先定位，定好之后，做店铺内容。店铺内容

一定要做得很清楚，“清楚”二字说起来容易做起来难。

例如，客户会想这个老板是怎样的人，是什么地方的人，是做什么的，经验怎么样，这家企业的售后、

换货是什么情况，是不是可以亲自到厂里观摩一下，等等。如果你的店铺内容能把以上这些问题都写得

十分清楚透彻，那转化率一定不会低。

把店铺内容做好之后，再购买流量，效果就会事半功倍了。人家看到店家如此用心，才会愿意留下来，

不然，即便买再多的流量也没用，因为实现不了转化，没有转化又哪里来的成交量呢？

遗憾的是，有些企业不明白这个道理，特别是一些大企业，资金实力雄厚，认为只要流量不让同行拿

走，即便是先期亏本都没有关系。实际上，不让别人拿走流量只是成功了一小步，或者说根本就算不上

成功，只有练好了内功，让别人想拿都拿不走，才是真正的成功。

购买流量是一种简单粗暴的玩法，这种玩法的造价越来越高，让企业越来越吃不消。以竞价为例，你愿

意花3元购买一个流量，就有人愿意花10元，无休止的竞价使企业不堪重负，利润空间不断被压榨，所
以，这种方式正在渐行渐远。

那么，我们接下来该怎么做呢？我的建议是做深度。做深度不是把店铺随便装修一下就开始购买流量这

么简单，做深度靠的是内容，而深度的内容一定是来自经验，特别是个人的经验。

我经常说，一定要把你的个人经验分享出来。对此很多人不理解，他们不明白为什么要把商业机密说给

别人听，这不是自毁前程、搬起石头砸自己的脚吗？其实，说的内容不一定是商业机密，可以是你的经

验、你的故事、你的生活，还有产品的流程，但依然有人不愿意分享这些内容。

实际上，越分享越快乐，越分享收获越多。这种收获不只是带给别人的，更多的是你自己。通过分享能

让别人更全面地认识你。如果他觉得你是一个很不错的人，自然就愿意与你交往、与你合作，很多生意

不都是这样谈成的吗？

在你家附近有两家商店，商品种类、价格都相差无几，可你为什么每次都会选择其中的一家，而不去另

外一家呢？肯定是那家店的老板人不错，有时候哪怕是他家的东西稍贵一些，你依然会选择去他家店里

买，这就是人格的魅力。

护栏姐家的护栏做得非常好，生意做得很大。我一直不明白她为什么可以做得这么成功，就建议她把成

功的经验和大家分享。她爽快地答应了，之后写了很多关于自己创业的文章，包括她的创业初期是什么

样的，遇到过怎样的困难，她与丈夫是如何管理企业的，等等。

表面上看护栏姐将自己的“商业机密”讲给人听，是一大损失，实际上她的收获颇丰。因为会有很多客户
知道她的故事，进一步地了解护栏姐，产生信任，在互联网时代，信任的价值是不可估量的。因为她的

文章写得好，被阿里巴巴推荐，使得更多的人知道了她，慕名来找她购买护栏。有些人甚至因为这些故

事而成了她的忠实粉丝，加了她的微信、QQ，成了义务宣传员。

分享让我们获得更多的信任，更多的流量，更好的展示机会，更好的口碑，所以说，越分享越快乐，越

分享越成功。如果说经验分享是做生意的核心，那么写作就是核心中的核心。
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写作的附加值是多少写作的附加值是多少

无论做什么行业，只要做得好都能有不菲的收入，写作也是如此。在很早的时候，我就知道可以通过写

作获得更好的生活。在大学期间，我就经常靠写作赚取生活费，多则2万元，少则几十元，关键要看作
品发表在什么地方，发表在权威的杂志、期刊上，收入就高一些；如果是在学校院报上发表，那只有20
元。对于那时候的学生来说，几十元也是能买很多东西的，最重要的是获得了成就感，这是用金钱买不

到的。

现在靠写作为生的人就更多了，甚至还有人靠写作实现了财富梦想。我有一个厦门的朋友，就是靠写作

住上了别墅。他经常投稿，同时向全国几百家杂志社投稿。更厉害的还有擅长外文写作的写手，他们向

国外的杂志、出版公司投稿，用一字千金来形容一点都不为过。

还有人擅长写段子，就是我们常说的段子手，将写好的段子在微博上发表，被许多人转发，让人们津津

乐道，成为茶余饭后的谈资，从而收获众多粉丝。这收入就不只是年入百万元了，估计广告这一项收入

就不止这个数目。

总之，写作的方式有很多，写段子、写文章与那些写作中的高精尖相比，只能算是小儿科、小打小闹。

例如，有的人在起点上写小说赚取稿费，有的人写剧本拍成电视剧，名利双收。

在这里，我只想谈一谈大家都能接触到的写作获利方式。我认识一个漂亮女孩叫孔利群，她以前从来不

写文章，在我的建议下她才决定写，刚开始的时候，总也写不好，对她的打击很大，后来，我就给她制

定了一个模板，标题怎么写，正文怎么写，用模板一套就可以了。加 入 会 员 微 信 whair004

或许有的人会说了，写文章也有套路吗？是的，其实很多东西都有套路。所谓的套路就是规律、技巧，

掌握了规律、技巧，做起来就轻松多了。早些年我在工厂当厂长的时候，最怕的就是换仓管，因为每换

一次仓管至少需要3个月的交接期，既辛苦又麻烦。后来，我就想了一个办法，做了模板和规章制度，
这样一来，所有人都知道东西放在哪里了，就少了那些交接的烦恼。

可见，规范化、模板化能够大大提高工作效率，写文章也一样。利群就是一个很好的例子，她在阿里巴

巴一年的销量高达1000多万元，而且没有雇员，只有她一个人，今年她准备招聘一些人进来，预计销量
可以翻一番。利群的业绩这么好，很大程度上是靠文章引流，那么，她是如何写文章的呢？

首先，她会写一个品牌故事，告诉别人为什么选择这个行业，为什么创立公司，公司经历了怎样的发

展。从她的故事中，我们可以知道她是一个上进的女孩，每天早晨4点钟就起床工作，即便是不认识她
的人，听了她的故事也会被她感动，从而记住她与她所从事的行业。

其次，分享行业知识，这一点很重要。利群主要销售封头，估计很多人都不清楚封头是什么，用在什么

地方。她通过写文章来解答人们的这些疑惑，告诉人们什么叫封头，封头厂家一般在哪里，她的很多解

答都被百度收录了。所以，在百度上搜索封头厂家，很快就能将她搜索出来，购买封头的商家一下子就

找到了她。

通过利群的故事，我想告诉大家的是，任何人都应该具备一定的写作能力，哪怕你不需要通过发表文章

来获得收入。写作是个人应该具备的一项基本技能，写作带来的附加值是超乎你想象的。
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